
Unser Angebot

Ihr Profil

Ihre Aufgaben

Außendienstmitarbeiter (m/w/d)
Energievertrieb Privatkunden 

Als Partner der Stadtwerke Hamm GmbH vertreibt die ennopro GmbH deutschlandweit Strom und Erdgas.  
Unsere Mission: Auf den Vergleichsportalen tobt der Preiskampf um die Spitzenpositionen für Strom- und 
Gasprodukte. Schnell verlieren die Kunden dort den Überblick und die Lust, sich mit den vielen Optionen  
auseinanderzusetzen. Darum machen wir das Thema Energie im Door-to-Door-Geschäft für alle Privatkunden 
(B2C) zugänglich.

Klingt genau nach dem, was Sie suchen? Dann verstärken Sie unser Team als Außendienstmitarbeiter 
(m/w/d) – Energievertrieb Privatkunden 

●	 Von der Anfrage bis zum Vertragsabschluss: Als Außendienstmitarbeiter (m/w/d) gewinnen Sie wohnortnah  
	 Neukunden.
●	 Als erste Ansprechperson und Markenbotschafter (m/w/d) der Stadtwerke Hamm überzeugen Sie Ihre  
	 Kundschaft vor Ort ebenso kompetent wie zuvorkommend.
●	 Mit Blick fürs Detail planen Sie Ihre Termine und Routen, darüber hinaus identifizieren Sie die Bedürfnisse  
	 Ihrer Kunden und entwickeln passgenaue Lösungen für sie.
●	 Zu guter Letzt übermitteln Sie zuverlässig alle Auftragsdaten – so gewährleisten Sie einen reibungslosen  
	 Ablauf und höchste Kundenzufriedenheit.

●	 Fundierte Außendiensterfahrung im Privatkunden-Segment (B2C) – idealerweise mit Schwerpunkt Energie- 
	 wirtschaft
●	 Führerschein Klasse B
●	 Ausgeprägtes Interesse an neuen Trends in der Energiewirtschaft
●	 Ein souveränes Auftreten gegenüber Kunden gepaart mit starker Hands-on-Mentalität

Dann schicken Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und frühest- 
möglichen Verfügbarkeit per Mail an hr@ennopro.de 

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!

Sie haben noch Fragen?
Herr Burak Bülbül beantwortet sie Ihnen gerne unter T +49 2381 2743270.

ennopro GmbH | Gabelsbergerstraße 20 | 59069 Hamm

Finanziell gut versorgt:  
attraktives Gehaltspaket –  

bestehend aus einem Fixum  
und einer abschlussorientierten  

Vergütung

Sichere Perspektive:  
auf Augenhöhe bei einem  
bundesweit erfolgreichen  
Energievertrieb arbeiten

Entspannt unterwegs:  
regionale Arbeitseinsätze in  
Ihrer Umgebung – mit Ihrem  

Firmenwagen, inklusive  
Tankkarte

Gemeinsam wachsen:  
regelmäßiger Austausch zur  

stetigen Verbesserung unserer  
Prozesse und Produkte sowie  

zum Erfassen der Kunden- 
bedürfnisse

Umfangreiche Verkaufs- 
ausstattung:  

Dienstkleidung,  
Smartphone und Tablet  

(einschl. Vertriebspartner-App) 

Jetzt bewerben›

Interessiert?




